‘ PANORAMA DO SETOR

Os projetos da Anatel para o futuro

os pilares do modelo privado das

telecomunicagdes brasileiras —

competicdo e universalizacdo, que
continuam cada vez mais essenciais —, foram
acrescidos pela Anatel os da otimizacdo do
espectro da radiofreqiiéncia e da continuidade
da acdo fiscalizadora.
— A competi¢do € importante para evitar os
monopdlios privados. As concessiondrias do
Servico de Telefonia Fixa Comutada (STFC)
tendem a uma forte participagdo no mercado
residencial da telefonia fixa local — observou
Luiz Guilherme Schymura de Oliveira,
presidente da Anatel, em palestra na Associacdo
Comercial do Rio de Janeiro (ACRJ).

O dominio da concessiondria no mercado
local € um fendmeno global, tal como na
Espanha (Telefonica detém 90%), Itdlia
(TIM, 90%), México (Telmex, 90%), EUA
(Baby Bells, 90%) e em outros paises,
inclusive no Brasil. No mercado inglés, a
British Telecom (80%) compete com as
empresas de tevé a cabo (15%).

Aestratégia das empresas-espelho (Vésper,
GVT e Intelig), operadoras autorizadas a
competir com as concessiondrias, ndo deu certo
e foi um fendmeno que infelizmente ndo foi
previsto pelos consultores, locais e estrangeiros,
contratados pelo Governo Fernando Henrique
Cardoso por ocasido da privatizacdo.

A Anatel agora estuda medidas de fomento
a competi¢do no mercado local das teleco-
municagdes fixas, a comegar pelas PME — o
mercado corporativo ja € alvo de competicao
de todas as operadoras —, passando, a seguir, a
dar maior atencdo para o mercado residencial.

Dentre as medidas planejadas pela
Anatel, Luiz Schymura citou, em dmbito
burocrético, agilizar a liberacdo de autori-
zacdes para a prestagdo do servigo, bem
como os processos referentes a violacio
da ordem econdmica; e, na drea opera-
cional, regulamentar, ainda este ano, o
compartilhamento do acesso (unbundling)
ao usudrio final e dar portabilidade numé-

rica aos cédigos geograficos, tipo 0 800.

O presidente da Agéncia Nacional de
Telecomunicagdes alertou que, a partir de 2006
— data em que passam a vigorar 0s contratos
de concessdo, prorrogados até 2025 —, a én-
fase ndo serd mais na expansao e moderni-
zagao do sistema e sim no estabelecimento de
uma efetiva competicao.

Schymura: A énfase, a partir de 2006, sera
estabelecer uma efetiva competicdo

Quanto a competicao nos servicos moveis,
ela ja existe (maiores informacoes, consulte
o site da Telebrasil: www.telebrasil.org.br)
com até cinco operadoras por drea. A Anatel
pretende agilizar a andlise (complexa) sobre
fusdes e aquisigdes nesse setor pulverizado e
otimizar o uso do espectro de radiofreqii€ncia,
que € um bem escasso. As freqii€ncias nao-
utilizadas pelos seus respectivos adquirentes,
tal como terras improdutivas, deverao ser retor-
nadas ao Estado.

Universalizacdo

Em época de um governo cujo discurso €
apreocupagio com o social, a universalizagao
das telecomunicacdes — levar pelo menos o
acesso a um telefone a toda populagao — se
reveste de renovada importancia.

Houve esfor¢o das concessiondrias para
cumprir com as metas de universaliza¢do,
como prover a terminais de uso publico, em
localidade com mais de 100 habitantes e
disponibilizar acessos individuais para

localidades com mais de 300 habitantes.

Ja no Plano Geral de Metas de Universa-
lizacdo (PGMU), que passa a vigorar a partir
de 2006, trocaram-se as metas. A distribui¢ao
de acessos passou a enfatizar os Postos de
Servicos de Telecomunicagdes e a obriga-
toriedade de instalagdo de acessos coletivos
em cooperativas rurais.

Os PATs (pontos de atendimento para
telecomunicagdes), menina dos olhos de Luiz
Schymura, serdo instalados em colégios e
agéncias dos Correios e virdo equipados com
quatro terminais de acesso a Internet, além
de facilidades telefonicas.

Para as classes D e E, de menor renda, sera
introduzido pela Anatel o Acesso Individual
Classe Especial (AICE) para pessoas nao-
atendidas pelo STFC. Serd conduzida uma
consulta puiblica para viabilizar o telefone fixo
para as pessoas de mais baixa renda.

Em termos de investimentos no setor de
telecomunicacdes pelo setor privado, a cifra
alcangou perto de R$ 100 bilhdes em cinco
anos, dos quais cerca de 1/3, ou seja, R$ 35
bilhdes, foi utilizado para a aquisi¢do de
outorgas. As concessiondrias de telefonia fixa
adquiriram suas outorgas por R$ 14,1 bilhdes
contra R$ 21 bilhdes desembolsados pelas
operadoras moveis para adquirirem espectro.

Em contrapartida, as operadoras
incumbents investiram R$ 49 bilhdes em
infra-estrutura, ou seja, quase quatro ve-
zes mais do que os R$ 13 bilhdes inves-
tidos pelas operadoras moveis.

Segundo um levantamento da Associa¢@o
Brasileira de Empresas Prestadoras de Servi-
cos em Telecomunicacdes (Abeprest), as ope-
radoras deverdo desembolsar até o final de
2003 R$ 10, 2 bilhdes, 32% ou R$ 3,3 bilhdes
serdo em contratos de prestacdo de servigos,
sendo a metade para as operadoras fixas para
facilidades de banda larga e rentabilidade da
rede existente. As operadoras celulares
deverdo continuar com sua expansao na
tecnologia GSM e para a geragao 2,5 G. (JCF)
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Redes

Acelerando a inclusao via 450 MHz

A idéia é ousada: construir uma infovia wireless de banda larga multio-
peradora para viabilizar novos servicos de telecomunicacbes e deslan-

char a incluséo digital no Brasil.

S eu idealizador e principal defensor, o
vice-presidente de Desenvolvimento
de Negécios da Lucent, Luiz Cldudio Rosa,
estd otimista quanto a viabilidade da
alternativa. “A Anatel ja verbalizou interesse
em implementar num modelo regulatério
para dar sustentacdo a proposta”, revelou
Rosa, acrescentando que até meados de
2004 seria possivel criar um ambiente de
concessao de novos servigos.

De acordo com os planos da Lucent
(uma associada da TELEBRASIL), a rede,
que foi testada no final de maio em Brasilia

durante o E-gov 2003, deverd ser construida
nas tecnologias CDMA 1x EV ou W-CDMA
— que permitem taxas de transmissdo de
dados acima de 2 Mbps — e na freqiiéncia
de 450 MHz. Tal faixa de espectro
possibilita que cada estacdo radiobase cubra
um raio de 60 quilometros, area de 10 a 20
vezes maior do que a coberta pelas redes
celulares nos espectros convencionais. Com
isso, € possivel chegar a regides mais remo-
tas com menores investimentos. “A idéia €
que esta infra-estrutura seja compartilhada
por vérias empresas com diversos perfis de

Rosa, da Lucent:
"Aidéia é
viabilizar servicos
que hoje ndo
saem do pape

0
uso, viabilizando servigos que hoje ndo
saem do papel pela baixa relacdo custo-
beneficio que tem no atual modelo das
operadoras”, sintetizou Rosa. O executivo
explicou ainda que estd sendo estudado um
modelo de negdcios para a infovia, que pode
utilizar as carriers atuais ou abrir espago
para novos empreendedores. (AG)

‘ Tecnologia

EDGE: vem ai 0 3G do GSVI

std chegando ao Pais a solu¢ao EDGE,
evolucdo das atuais redes celulares
GSM/GPRS, que permite maior velocidade
de transmissdao de dados e, conseqiiente-
mente, NOVOS servicos aos usudrios. “A rede
GSM da Claro, que deve entrar em operagao
em outubro, j inclui esta tecnologia em sua
totalidade”, afirmou Jesper Andersen, vice-
presidente de Marketing e Negdcios da Erics-
son (uma associada da TELEBRASIL), em-
presaque forneceu a arquitetura EDGE e parte
das estacoes radiobase da rede GSM da Claro.
A operadora depende apenas da chegada

ao Brasil de terminais adaptados a tecnologia,
prevista para ocorrer até o primeiro trimestre
de 2004. O EDGE € considerado o primeiro

A nova tecnologia permitira aplicacoes
mais avancadas

passo das redes GSM na terceira geragao de
servicos mdveis, com taxas médias de
transmissdo de dados de 120 Kbps e maximas
de 384 Kbps. “Esse desempenho € trés vezes
superior ao do GPRS, o que permite as
operadoras oferecerem aplicativos mais

avancados e com maior percepgdo de valor
por parte do usudrio”, garantiu Andersen.

O executivo revelou ainda que, além de
melhorias na transmissao de dados, imagens
e videos, a solugao pode aumentar a capaci-
dade para trafego de voz das carriers, ao per-
mitir uso mais eficaz do espectro de fre-
qiiéncia. Ao redor do mundo, a tnica ope-
radora a ja dispor comercialmente do EDGE
€ a norte-americana Cingular Wireless, que
lancou a solug@o em Indiandpolis (EUA), no
mes de junho. Segundo a 3G Américas, en-
tidade que promove o GSM no continente
americano, 33 operadoras da regido ja de-
monstraram interesse em implementar a
tecnologia. (AG)
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